GUIDA METODO JUSTICH

Come funziona la mia consulenza:
dall'incontro alla proposta di valore
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IL PRIMO
COLLOQUIO
CONOSCITIVO
GRATUITO

Il primo passo per lavorare insieme € un
Incontro preliminare gratuito. Non una
presentazione di vendita, ma una
conversazione strategica tra pari.

Ci concentreremo su cinque
aspetti fondamentali:

— |dentificare il decisore economico
— Costruire una relazione di fiducia
— Stabilire gli obiettivi di business
— Definire le metriche di successo
— Determinare il Valore e I'mpatto
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IL PRIMO COLLOQUIO
CONOSCITIVO GRATUITO

O] Identificare il Decisore Economico (Economic Buyer): Dialogheremo direttamente
con chi ha il reale potere decisionale.

02 Costruire una Relazione di Fiducia: Una partnership richiede trasparenza totale e
dialogo aperto.

03 Stabilire gli Obiettivi di Business (Outcome-Based): Focus sul risultati chiari che la
tua azienda dovra ottenere.

04 Definire le Metriche di Successo: Indicatori precisi per misurare i progressi e i
risultati raggiunti.

OS5 Determinare il Valore e I'lmpatto: Benefici reali per assicurarci che il risultato valga

molto di piu dell'investimento.
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LA PROPOSTA

Se dal colloquio emerge una solida base per collaborare, elaborero una proposta
formale con tre diverse opzioni tra cui scegliere.

Opzione 1
L'intervento essenziale per Opzione 2 :
garantire il risultato Valore aggiunto intermedio
richiesto. con maggiore supporto

dedicato.

Opzio
Premium: il
(r:gl#,r,n mas_s:rmzza il valore
Massimo livello dj
SUpporto.
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LINVESTIMENTO

Nel mio metodo non applico mai la tariffazione oraria o giornaliera.
Lavorare a ore crea un conflitto di interessi etico: tu desideri che il
problema venga risolto rapidamente, mentre chi viene pagato a tempo
e incentivato a prolungare il lavoro.

Adotto le Tariffe basate sul Valore. L'investimento € una quota fissa e
forfettaria proporzionata al Ritorno sull'lnvestimento (ROI) che otterrai.

QUOTA FISSA PROPORZIONAT

E FORFETTARIA _ A
AL ROI

VALORE
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"RISULTATI TANGIBILI”
+ "RISULTATI
INTANGIBILI" +
"BENEFICI PERIFERICI”
= VALORE GENERATO

Cosa significa questo per te? Significa che saprai sempre con esattezza quale

sara il tuo investimento totale prima ancora di dare il via al progetto. Non ci

saranno mai sorprese, costi nascosti o alcun "tassametro che corre". Hai la Sei pronto a iniziare? | wwwi.justich.net | info@justich.net |
certezza del budget e possiamo concentrare le energie esclusivamente sul

raggiungimento dei risultati.

Sy JUSTICH

INTERNATIONAL LAW FIRM
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